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经济

9 月 26 日，我市正式启动了节能家
电以旧换新活动，吸引了首批共160家企
业与门店参与。活动启动以来，市场反响
热烈，消费热潮持续升温，为市民带来了
实实在在的优惠和便利。多家参与活动
的家电卖场透露，店内客流量和销售额
均实现了显著增长。

家电市场呈现“换新”潮

本次家电以旧换新活动针对冰箱、
洗衣机、电视、空调、电脑、热水器、家用
灶具、吸油烟机八类家电产品展开，给予
消费者不同额度的补贴。当国庆节假期
遇上国家以旧换新补贴政策，市民的消
费热情被进一步点燃，家电市场持续升
温，呈现“换新”潮。

连日来，记者走访了多个家电零售
门店，相关门店均表示，今年国庆节假期
门店销售额呈现较大幅度的增长。

位于大祥区的通程电器某门店，挤满
了到店挑选家电的消费者，销售人员忙着
向顾客推荐产品。“国庆节期间店内每天
都很火爆，门店已经提前超额完成了月度
销售目标。”该门店店长蔡贝告诉记者。

通程电器湘中大区负责人毛遂介绍，
10月1日至7日，通程电器各门店客流至
少提升了3倍，整体销售额同比增长超过
200%，参与政府补贴的八大类家电销售
额同比增长近300%，其中空调、冰箱、彩
电、洗衣机品类销售额增长幅度最大。

“家电以旧换新活动给我们省了将
近3000块钱，很划算。”市民李先生和家
人一起为自家新房购置了3台挂式空调，
1台风管式空调机后感慨道。据相关数据
显示，自活动开启至国庆节假期结束期
间，我市家电以旧换新活动产生交易
1.57万笔，销售金额7145万元。

家电消费不断升级

按照家电以旧换新补贴政策，购买
2 级及以上能效或水效标准的家电产
品，可享受产品成交价格的 15%的优惠
补贴；购买 1 级及以上能效或水效标准
的家电产品，则可享受产品成交价格的
20%的优惠补贴，每位消费者每类产品
可补贴一件。

记者了解到，本轮家电以旧换新活动
在激发换新消费活力的同时，也带动了家
电市场消费不断升级和厂商经营结构的
调整与优化。很多消费者为了争取更多补
贴，选择的都是中高端商品，金额大但补
贴更高，最高每件产品可补贴2000元，这
也让很多家电厂商收获了量价双增。

“根据我们后台数据统计，冲着1级能
效产品换新的消费者占比达到80%以上，高
端产品增长非常明显。”毛遂说，像一级能
效产品空调同比增长突破300%，十字四门、
法式多门、400升大容积全嵌冰箱增幅达到
250%，壁纸电视、激光电视增长230%，滚
筒、洗烘一体机零售量增长超过160%，可定
时、可调节底盘、大火力、高性能灶具和静
音、水伺服恒温热水器也呈现爆发式增长。

“这次以旧换新活动太好了，我总共
省下了1万多块钱呢！”谈及此次趁着活
动购买新家电的体验，市民刘茂雄难掩

喜悦之情。为了充分利用本次节能家电
以旧换新活动的东风，刘茂雄一口气给
自己的新居买了一整套家电。

性价比高，市民参与度高

“随着活动的持续开展，越来越多的
消费者进店挑选家电。大家领取优惠券
时还要拼手速呢！”10月12日，记者在某
知名家电卖场看到，前来咨询和购买家
电产品的市民络绎不绝。销售人员易香
菊告诉记者，自活动开展以来，消费者对
以旧换新政策的了解不断深入，参与家
电换购的热情持续高涨。

本轮家电以旧换新活动的推出，不
仅促进了消费增长，还推动了绿色生活
理念的普及。市民们通过参与活动，将家
中老旧、高能耗的家电产品淘汰出局，换
上了更加节能环保的新产品。

当天一大早，消费者吕辉就带着家
人来到该家电卖场挑选吸油烟机等产
品，并在销售人员的指导下将家里的不
少旧家电进行了登记。易香菊说，活动开
展以来，有不少消费者在店里进行了回

收登记。顾客在店里做好登记之后，便会
有专门的回收公司免费上门回收旧家
电。吕辉表示，这次家电以旧换新活动不
仅让他省下了不少钱，更能将家中老旧、
高能耗的家电产品更新换代，提升生活
品质的同时也为节能减排贡献了力量。

除了政府的补贴政策外，我市各大家
电卖场也纷纷推出了多种优惠活动，如满
额立减、折扣促销、赠品赠送等。在苏宁易
购某卖场，“工厂价直销+品牌焕优价+旧
机补贴”的优惠组合格外引人注目。华星
电器某卖场推出“政府补贴+华星补贴+
工厂补贴+旧机补贴”的多重优惠。这些
优惠政策的叠加，使得消费者在享受政府
补贴的同时，还能获得商家提供的额外优
惠，进一步提升了消费的性价比。

“我们会积极响应家电以旧换新政
策，进一步优化服务，通过推出系列优惠
等方式，让消费者去旧更容易，换新更愿
意。”毛遂说，家电以旧换新正成为撬动
家电消费市场的重要杠杆，随着家电以
旧换新活动的深入推进，我市消费市场
的潜力将得到进一步释放。

家电以旧换新释放消费活力
邵阳日报记者 王秀丽

邵阳日报讯 （通讯员 曾俊
陆蕾） 近日，农行邵阳分行为
湖南东亿电气股份有限公司授
信纯知识产权质押贷款 4120.8
万元，其中包含首笔投放的“保
理 e 融”贷款 2089 万元，是我市
金额最大的一笔纯知识产权质
押贷款，赢得企业与监管部门
高度评价。

湖南东亿电气股份有限公
司是我国打火机行业龙头生产
企业，业务涉及欧美、非洲、东南
亚等156个国家和地区，享有“国
家外贸转型升级基地打火机示
范企业”“湖南省高新技术企业”
等荣誉。

“随着企业的发展，订单量稳
步增长，原材料的采购和其他经
营资金需求增加，且每年我们都
要投入数千万元资金用于产品研
发和自动化设备更新，由于抵押
物不足，以前四处求贷费时费力。
没想到现在专利也能换来融资！
有了农行的帮助，将来我们能够
加大对知识产权的投入力度，从
而促进企业发展。”东亿电气负责
人信心满满地说道。

据悉，此次授信也是农行邵
阳分行首例以纯知识产权专利权
质押作为主担保方式的创新尝

试，打破了传统以不动产权证为
抵质押物的融资限制，为企业提
供了更为灵活和多样化的融资
渠道。

“东亿电气是我们的老客户
了，这次我们也是在上级行和当
地市场监督管理局的指导下，以
企业所拥有的知识产权专利作为
质押，根据客户实际经营需求，为
其量身打造了多种融资产品组合
的综合金融服务方案。”农行邵阳
分行相关负责人回应。

知识产权质押作为一种全新
的融资方式，不仅能把企业的专
利、商标变现，盘活企业无形资
产，拓宽融资渠道，还有利于以金
融手段促进企业技术创新和专利
技术产业化，提升对辖内科创型
企业的信贷支持力度，拓宽普惠
金融服务面。

截至 9 月末，农行邵阳分行
已累计为全市科创型企业发放
16.2亿元贷款支持其产业升级发
展。未来，农行邵阳分行将继续认
真做好“科技金融”和“普惠金融”
两篇大文章，充分利用自身产品
优势，积极探索创新发展路径，为
区域内科创型中小企业提供优
质、高效的金融服务，促进“知产”
变“资产”，“专利”变“红利”。

4120.8万元！我市知识产权质押融资金额
创新高

“知产”变资产 专利变红利

邵阳日报讯 （通讯员 文春艳）
“您按照这个格式把转账单子填好，有什么
需要再告诉我。”10月14日，在邵阳农商银
行营业部，该行客户经理热情指导老人办
理业务，减少老人的等待时间。

为切实满足老年人群体的金融服务需
求，邵阳农商银行聚焦“银发经济”，从服务
设施建设、人员服务水平、适老化宣传教育
等方面多点发力，不断提升老年人群体金
融服务体验，让老年人享受“触手可得”的
便捷金融服务。

该行在网点入口设置了无障碍坡道，
配备了扶手等辅助设施，确保老年客户安
全顺畅进出营业大厅。在网点内休息区配

备了舒适的座椅和饮水机，在柜面、引导台
等醒目位置，摆放了老花镜、放大镜、便民
药箱、雨伞等用品，为老年客群提供安心等
待和短暂休息的空间。

该行设置了社保专属服务窗口，优先
为老年客户提供服务，缩短他们的等待时
间。对于行动不便、年事已高的老年客户，
开辟绿色通道，携带移动设备提供上门服
务，如账户挂失、密码修改、社保卡激活等，
让老年客群足不出户解决疑难金融问题。
为满足老年客群兑换零钱的需求，该行还
推出了“零钱包”，由5元、10元、20元等多
种面额组合而成，方便老年人日常小额现
金支付。同时，该行组织员工接受专业的

适老化服务培训，学习与老年客户沟通的
技巧和注意事项，确保在服务过程中做到
耐心倾听、细致解答，为老年客户提供温暖
的服务。

该行定期进村进社区举办金融知识普
及活动，通过发放传单、讲座、互动问答等
形式，用通俗易懂、贴近生活的语言和案
例，讲解分析各类养老金骗局，帮助老年群
体树立正确的投资观念，提高反诈意识，切
实守好老年人的“钱袋子”。

邵阳农商银行

适老化金融服务温暖“夕阳红”

10月11日，湖南农担邵阳市
分公司邵东服务机构的工作人员
与中国农业银行邵东廉桥支行的
工作人员一起走进廉桥中药材大
市场，挨家挨户了解经营主体的
潜在融资需求，并提供贷款咨询、
解读贷款政策等服务，帮助他们
解决生产过程中的资金问题。

农业经营主体扩大生产规
模，离不开资金的赋能，然而“融
资难”“融资贵”等一度是困扰广
大农业经营主体的“老大难”问
题。为助力邵东“三农”发展，湖
南农担邵阳市分公司稳步推进农
担业务，与农业经营主体面对面
交流，加强担保贷款宣传，提高政
策知晓度。截至2024年9月，邵
东实现农业经营主体担保余额
15564万元，在保户数253户。

只有精准滴灌，金融活水才
能流向真正急需支持的领域和
项目。

“农担公司的担保支持就是
一场及时雨。”陈明德的邵东市山
水间养殖有限公司曾面临前所未
有的经营困难，养殖的生猪遭遇
病害，给他带来了巨大的经济损
失。加上原银行贷款额度不够，
让陈明德的经营和融资雪上加
霜。湖南农担邵阳市分公司邵东
服务机构通过现场调查分析后，
判断若其继续经营非常有希望转
危为安，于是果断为其担保 120
万元信用贷款。陈明德表示，有
了农担公司的信贷支持之后，他
发展信心更足了。目前陈明德经
营的养殖场逐步扩建，稳步发展，
今年猪价行情上涨，他的养殖收
入增加不少。

提起农担提供的信贷服务，
邵东市灵官殿镇民新村的李善友
表达了和陈明德一样的感受。李
善友是邵东市友群农业农机专业
合作社的负责人，2008年开始种
植水稻，但他在经营发展过程中
由于无有效的抵质押物，在银行
难以获得信用贷款，融资难度一
直较大，导致自有资本积累缓慢，
增收效果不明显。

2018年，李善友在农担公司
的担保下，获得贷款 260 万元。
随后，李善友扩大生产规模，建设
粮食烘干房，购买旋耕机、插秧
机、抛秧机、收割机、无人植保机
等农业机械配套设施。目前其种
植面积约 267 公顷，不仅承包了
灵官殿镇、佘田桥镇、野鸡坪镇的
集中育秧，还加大流转，解决土地
抛荒的问题，保障粮食安全。为
此，李善友还曾获评全国粮食生
产先进个人。

随着农业经营主体的蓬勃发
展，农户、涉农小微企业贷款需求
增加，但是他们通常由于缺少抵
押物，很难从银行及时获得有效
贷款。有了政策性农业担保机构
在农户和银行之间架设的桥梁，
通过为农户增信，帮助农业主体
获得低息高额的银行贷款，有效
解决广大农业经营主体贷款难、
贵、少、慢的问题。

邵东市拥有“中国玉竹之乡”
“中国中药材之乡”的美誉，邵东
廉桥镇是全国中药材特色小镇，
被誉为“南国药都”。湖南农担邵
阳市分公司邵东服务机构在推广
业务的同时，以推动当地产业发
展为己任，突出抓好市场调研和
支持“一县一特”产品，努力把金
融助推农业产业发展、实现乡村
产业振兴落到实处。

为支持当地药材产业发展，
今年，湖南农担对廉桥、流泽药材
初加工及购销产业累计担保资金
4500万元，充分发挥了财金互动
惠农机制作用，破解“三农”领域
融资难题，促进农业适度规模经
营和现代农业发展，加快乡村振
兴战略实施步伐。

“我们会继续推进‘银担合
作’，为邵东的农业产业发展兴旺
引入更多‘金融活水’。”湖南农担
邵阳市分公司相关负责人表示，
将积极发挥政策性担保的信用优
势，为农业适度规模经营主体贷
款提供信用担保，在服务“三农”、
助力乡村振兴中贡献更多农担力
量和智慧。

邵东实现担保规模15564万元，253家

农业经营主体受益

送来及时雨 多收三五斗
邵阳日报记者 王秀丽 通讯员 陈伟 赵恬

通程电器某门店内挤满了到店挑选家电的消费者。

市民在购买家电产品后结账并核对补贴情况。


