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置业何必去远方 邵阳就是好地方
——我市第十六届房交会回眸（下）

邵阳日报记者 朱大建

房地产业是社会固定资产投资重要渠道，是地方
财政收入重要来源。我市2019年至2021年房地产业
完成投资736.79亿元，全市房地产直接投资在全市固
定资产投资中占比30%，对我市GDP的直接贡献率占
到10%以上。2019年至2021年，我市房地产业每年上
缴税收30亿元左右，税收占比20%左右，加上土地出
让金收入，房地产业贡献税费占全市可用财力的60%
左右。同时房地产业带动了建筑、建材、家电、制造、装
修等行业间接投资，间接贡献超过20%，是城市拓展、
品质提升的重要载体，是为市民住有所居服务的重要
民生行业，是经济支柱产业，为我市经济社会发展作出
了重要贡献。

本届房交会展区占地面积近4000平方米，分别布置了
房产展区、套展区、政策咨询区，共设置展位42个，有26家
房地产企业，5家关联企业，36个优质项目参展。

在本届房交会举办前一周，已确定参展的房企、地产
项目，均相应拿出了非常优惠的政策。展会期间，多套特价
房源、优惠基础上的再次补贴、家电礼包、抽奖……房交会
有力地刺激了我市房地产市场消费，实现了房产与地产同
步发展，增强了房地产市场的活力，更给了购房者极大的优
惠，让老百姓真正享受到了实惠。

本届房交会以“幸福宜居、美丽邵阳”为主题，以“政府
补贴、企业让利、百姓受益”为办会宗旨，进一步贯彻落实
5月25日我市出台的《关于促进全市房地产行业平稳健康
发展的意见》中的一系列惠民利企措施，4天时间，各方共
同努力把房交会打造成邵阳的一场房地产业盛会，为市民
搭建了看房、选房、买房的一站式服务平台，为优质的住宅
项目搭建了品牌和产品全面推介的展示平台，为房企搭建
了融资、购地的发展服务平台，正确引导了市场，稳定了市
场预期，提振了市场信心。

本届房交会突出新政策宣传，在展会前、中、后期，邵
阳日报社组织谋划全媒体宣传，明确传统媒体、新媒体矩
阵、户外云屏的宣传内容、形式、频率等，形成了重点突出、
立体覆盖、有效传播、规模空前的宣传态势。云邵阳对房交
会开幕式进行了全程现场直播，直播围观粉丝量累计70
万人次。展会期间，云邵阳还推出云看房频道，通过视频看
房、直播看房、粉丝购房优惠等宣传活动，展示参展企业开
发动态和楼盘形象，普及购房减税降费新政策，为企业营
销助力，为提振楼市献智鼓劲。

“历届房交会的实践证明，举办房交会是促进邵阳房
地产发展的一个有效措施。邵阳市房地产交易展示会是邵
阳日报社的品牌经济活动之一。本届房交会是在全国楼市
仍然十分低迷的情况下举办的，在这个特殊时期，需要有力
的措施和良好的平台来刺激楼市，拉动消费；需要有实力的
开发商来引领房地产行业持续健康有序发展，更需要让广
大消费者看到邵阳楼市的美好前景。”6月20日，邵阳日报
社党组书记、社长、总编辑王乐华在开幕式致辞时表示。

直播看房过程中，项目售楼处置业顾问和直播间市民
互动，便于市民选购心仪的房子。6月21日，记者在双清区
香山道项目售楼处看到，现场仍有多组人在看房，售楼处
的样板间内，不时有买房人跟着置业顾问仔细查看。

据了解，此次房交会还以线上、线下结合的方式开展
为期2个多月的楼盘推介和行业论坛等活动，活动走进项
目和参展楼盘营销中心，对优质楼盘进行全网直播推介宣
传，并邀请相关部门人员现场讲解促进住房消费的惠民政
策，引导购房者抓住当前的政策机遇。各企业共同组织的

“看房有礼”“购房送大礼”“限时特价房”活动，买房送家电
等优惠促销活动，有效激发了市民的购房热情，让更多购
房者以更优惠的价格买到好房，实现安居梦想。

多措并举“点燃”房交会

“邵阳历史悠久、文化底蕴
深厚、且人口众多、需求旺盛、资
源丰富，是美丽富饶之地，也是
充满希望之地。本次房交会是邵
阳历史上规格最高、规模最大、
市委市政府最为重视的一次房
交会。”6月20日，在本届房交会
开幕式上，湖南乾道房地产开发
有限公司董事长姚柱碑表示，在
供给冲击、需求收缩、预期转弱
的时刻，本届房交会对于促进房
地产业稳健发展，稳住经济大
盘，推动邵阳社会进步，满足人
民对美好生活的向往都具有深
远的意义。邵阳房地产业已经形
成了完整的产业体系，健康的、
良性的、稳步健康的发展，一定
能为全市人民实现对美好生活
的向往贡献更大的力量。

心中有方向，脚下有力量。姚
柱碑同时表示，随着市政府惠企惠
民措施的出台，公司更有信心努力
改善人民群众居住生活品质，更有
信心在2030年前成为湖南知名房
地产开发企业，在2040年前成为
全国优秀房地产开发企业。

我市金融机构也加大了对
房地产市场的支持力度，各单位
实施差别化住房信贷举措，按照
讲诚信、守规矩、防风险的原则，
由市房地产开发协会和市住建

局向银行业、金融机构共同推荐
房地产开发企业与项目，银行
业、金融机构按照不少于70%的
比例保障房地产开发企业与项
目获得开发贷支持。

邵阳建设银行与湖南和盛
置业发展有限公司签约，邵阳工
商银行与湖南乾道房地产开发
有限公司签约，邵阳华融湘江银
行与湖南魏源投资置业有限公
司签约，邵阳农商银行与湖南晨
曦 房 地 产 开 发 有 限 公 司 签
约......展会现场，6 家银行与 10
家房企签约43.6亿元。

在政策利好和城市建设的
强力拉动下，我市房地产市场正
在量价齐升、稳健发展，房地产开
发企业恢复了市场信心，开始“大
手笔”拿地，构建新发展格局。

6 月 20 日，在房交会现场，
市自然资源和规划局与湖南五
环体育实业发展集团有限公司、
邵阳市顺兴房地产开发有限公
司、中国葛洲坝集团第二工程有
限公司、邵阳市白洲棚改项目管
理有限公司、湖南步步高集团公
司、湖南乾道房地产开发有限公
司、湖南省其利置业有限公司、
湖南北丰冷链物流有限公司、北
塔区社会投资有限公司进行土
地出让签约，签约土地938亩。

多层面支持参展房企稳健发展

本届房交会期间，乾道地
产、晨曦地产、合兴建设、和盛置
业、兴蓝湾、魏源紫云台、千禧天
地、乾道魏源壹号院等项目各自
展示了优质品质、配套，获得了
市民广泛认可和好评，是房交会
销售业绩“优秀生”。

西湖春天、广厦名都、南方·
和樾、汇福·白洲湾、望江府等参
展项目依托优质的生态环境，完
善的小区配套，吸引了房交会现
场市民目光，积累了较多的意向
购房客户，为下一步的销售业绩
提升奠定了基础。

6 月 23 日 18 时许，本届房
交会组委会举行简单的闭幕式，
市房地产开发协会会长唐华平
在致辞中表示，本届房交会是一
次信息集中，品牌集聚，人气旺
盛，交易活跃的盛会，是一次文
明盛会，将对我市房地产市场健
康、稳定、可持续发展产生积极
影响。参展房企将继续推出系列
购房优惠活动，协会还将联合邵
阳日报社在今年的10月份举办

“十佳楼盘”评选等，助力房地产
业发展。

本届房交会还展示了邵阳
良好城市形象、宜居环境、区位
优势和发展潜力，吸引了更好的
优质企业来我市打造更多的优
质楼盘，提升了邵阳的知名度，
促进了外来人口置业。

“我市因城施策，出台促进
房地产发展新政策，这次又成功
举办房交会，对于促进我市房地
产市场健康平稳发展具有十分
重要的意义。”市住建局党组书
记、局长曹红旗表示，通过房交
会宣传推介，有效提升房地产开
发企业的美誉度和知名度，也提
供了相互学习借鉴的机会，提供
了房交会大量参展楼盘、众多住
宅户型。本次房交会现场促成了
项目成交、银企签约、土地出让，
是一场百姓得实惠、业者得效
益、产业得发展、政府增税收的
行业盛会，推动形成我市稳投
资、促发展的良性格局，有力促
进了我市房地产业稳健发展。

品质项目大行其道

6月20日，房交会现场举行银企签约活动，共签约43.6亿元。朱大建 邓朝霞摄影报道

房交会
期 间 ，政 策
咨询区工作
人员热情为
市民服务。
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本届房交会开幕式上，方阵整齐有序。朱大建 刘丹摄影报道


