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随着房地产调控的持续，房贷市场也
悄然发生改变。融 360 近日发布的房贷报
告显示，从全国首套房贷款平均利率走势
来 看 ，11 月 全 国 首 套 房 贷 平 均 利 率 为
4.45%，是一年来首次回涨，但比去年 11 月
的 4.64%仍下降 0.19%。在融 360 监测的 35
个 城 市 中 ，平 均 利 率 最 低 的 为 天 津 的

4.13%，最高为乌鲁木齐和海口的 4.85%。
全国房贷利率年内首次回升，显示楼市调
控政策处于收紧状态。

分城市来看，提供优惠利率最多的城市
依次为上海、北京、深圳、广州、苏州、南京、
天津、重庆、大连、无锡、杭州、青岛、成都、
佛山、武汉和石家庄。从一、二线城市的首

套房贷平均利率对比来看，一线城市的优惠
力度依然具有优势；二线城市中，天津、青
岛、重庆、成都的优惠幅度较大；三线城市的
平均利率则普遍要比一、二线城市更高一
些。可见，在楼市比较火热的一线城市，各
银行对房贷客户的争夺竞争更加激烈。

（据《广州日报》）

全国房贷利率年内首次回升
本报讯 12月11日下午，“迪梦之星”

少儿绘画大赛颁奖典礼在红星时代广场盛
大举行，活动现场共展出少儿作品72幅，由
市美协知名专家现场评选出不同年龄组的
一、二、三等奖作品各1幅、优秀奖作品15幅。

此次大赛由邵阳日报社主办，红星时代
广场独家冠名，自9月启动以来，共收到我市
400多位小朋友的参赛作品。作品评选包括
网络投票和专家评选两个阶段。网络投票
阶段，共吸引7万人次参与线上投票；专家评
审阶段，则不以传统技法为评判标准，而以

“童真、原创、发现潜能”为评选依据。此次
大赛奖品十分丰厚，包括上海迪士尼欢乐家
庭门票、千元公益助学金、开业现金体验券、
免费亲子全家福及奖杯、证书等。

强力进驻红星时代广场的“迪梦星世
界”，是邵阳首家大型亲子游乐体验中心。
作为美国迪士尼授权的世界级儿童游乐品
牌，“迪梦星世界”集吃、玩、育、购等为一体，
不仅让“迪士尼”走进了邵阳，更让邵阳人从
此有了一处亲子娱乐的消费圣地。

（唐明业 王世祥 王冬英）

记者 贺旭艳 唐明业

12 月 4 日，一位客户下午六时来到凌志
装饰集团咨询装修事宜，次日上午她就看到
了依其意见修改的效果图，然后痛快地签下
了装修合同。

曾经让人很是纠结很是折腾的装修，何
以变得如此简单而轻松？

这得归功于凌志装饰公司根据传统装修
痛点而创新推出的“私享家·环保整装商
城”。据凌志装饰集团董事长吴凌志介绍，这
一崭新的家装模式自今年11月中旬试运营以
来，到12月5日已和80多位客户签单。

装出便捷、个性、环保的“私享家”

到底什么是私享家·环保整装商城呢？
吴凌志解释说，这是一个装修模式。之

所以称整装商城，是因为把装修当成一个产
品，放在商城里卖。传统的装修模式，要经过
设计咨询、签订协议、出效果图和施工图、进
行预算，讨价还价后签订施工合同，再承包给
项目经理组织施工，有一个漫长的过程。而
在整装商城里，前期设计、材料、工艺等全部
整合成一个产品，以720度全景效果图呈献给
客户。“客户可以直观地看到未来的家，而且
产品丰富、明码标价，有现代、简约、中式、美
式、地中海式等各种风格任意选择。客户选
中后，当场签订合同，三天内便可安排施工。”

之所以称为私享家，是因为客户如果对
效果图有不满意的地方，可以提出修改意见，
要求公司修改到自己满意为止，享受到私属
订制的新产品。而环保二字，则传递出公司一
贯持之的环保理念。吴凌志承诺：“装修之后经
市环保局环境保护监测站检测，如果环保不达

标，则全额退款。”

三种传统装修模式先天不足

“传统家庭装修几乎对于所有装修业主而
言都是一种说不出的痛。这种痛轻则或多或少
留下遗憾，重则上当受骗、纠纷不断，甚至出现
业主与装修公司打架、打官司的现象。”吴凌志
分析说，产生这种痛的根源，是传统装修公司的
三种模式先天不足。

第一种模式是半包模式。因为不包主材和
安装项目，存在服务缺失，业主还要自己去买这
买那，痛苦疲惫。而且业主不交钱，设计师不会
出图。出了图，业主也只能看到局部效果图，看
不懂施工图，迷茫中签了字，未来容易出纠纷。
不包主材，又因行业潜规则，存在着设计师陪买
吃回扣而导致价格虚高的现象。半包公司实行
的是项目承包制，项目经理为了省工省料，使业
主想要的质量难以得到保障。

第二种模式是半包加主材代购。展厅由材
料商设置，同样无法去中间化。虽然省去了业
主去建材城挑选材料的时间，但价格还是下不
来，仍然存在半包缺陷。

第三种模式为套餐模式。看起来499元、
599元的套餐价格很优惠，但是存在低进高出的
现象，最后加个几万都正常。而且千篇一律没
有个性，材料质量也无法保证。

“欢乐家装”坐拥四大优势

吴凌志说，在十余年从业经历中，发现和总
结了广大业主在装修过程中的各种痛处以及公
司不能真正做大做强的原因，从而推出了一改
家装“痛苦模式”为“快乐模式”的“私享家·环保
整装商城”新模式。

首先，它解决了家庭装修流程过长的问

题，“让装修变得像买汽车一样简单。”前期的
设计、材料、工艺全部整合成一个产品，同时
还是一个服务完整的产品。“二十分钟以内便
可让客户看到未来的家。”不仅透明实在，而
且提高了效率。

其次，它有个性定制功能。720度全景效
果图充分展示每个房间，每个角落。“客户不
会像传统模式那样在半梦半醒、半懂不懂的
状态下签字，所见即所得，预算就是决算。”

再次，它省去了中间环节，材料由厂家直
销，直接让利给业主。材料在开工前就已经
定好，不存在设计师吃回扣的问题。施工也
不再由项目经理承包，而且是采取技术班组
制，进行流水线作业，不存在项目经理偷工减
料的问题。

这种装修模式还有一个好处便是线上线
下都可以下单。即便子女不在身边，同样可
以通过电脑给家里的老人购买家庭装修。

为了提供足够多的产品供客户选择，凌
志装饰集团针对我市三十多个楼盘的不同户
型，按照八大风格开发出一千多个产品。而
且二十多人的设计师团队，每天都在研发新
的样板。“据我们了解，这种模式在全国尚属
首创。可以说，我们引爆了家装革命！”吴凌
志欣喜之余，豪情满满。

凌志装饰集团董事长吴凌志诠释私享家·环保整装商城

“欢乐模式”引爆家装革命

小朋友欣喜地和自己的作品合影。

获奖少儿上台领奖。

童心稚手绘“星梦”


