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观点市集
2025 年 10 月 25 日，政协邵阳市第十三届委员会常务

委员会第二十次会议对 2024 年度《“激发商会潜能 助推

招商引资提质增效”向中共邵阳市委、邵阳市人民政府的

建议案》落实情况进行了民主测评。本次常委会会议实到

常委会组成人员 59 人（超过全体组成人员的三分之二），测

评表发出 59张，收回 59张，测评结果有效。测评内容主要包

含《建议案》提出的建立健全商会发展机制、联络对接机

制、商会激励机制、人才使用机制 4 个方面的 12 条具体建

议和 6 个邵商重点关注事项的落实情况。现将测评结果予

以公告。

        政协邵阳市委员会办公室
            2025 年 11 月 4 日

邵阳市政协关于《“激发商会潜能 助推招商引资提质增效”
向中共邵阳市委、邵阳市人民政府的建议案》落实情况民主测评结果的公告

测评内容

1.实现省级异地商会全覆盖

2.优化商会的组织架构
3.促进商会间交流合作
4.支持商会实体化运作

5.建立招商对接制度

6.完善项目落地全程代理制度

7.解决邵商反映强烈的遗留问题

8.搭建邵商回乡联络对接平台

9.保障异地邵商的政治待遇

10.优化商会激励考评办法

11.建好邵籍人才数据库

12.建立健全人才联络交流制度

13.处理好邵商重点关注的6个事项

满意

56

57
57
51

57

54

49

55

55

54

57

53

51

基本满意

3

2
2
8

2

5

9

4

4

5

2

6

8

不满意

0

0
0
0

0

0

1

0

0

0

0

0

0

满意率

95％

97％
97％
86％

97％

92％

83％

93％

93％

92％

97％

90％

86％

“前不久，农行双清支行负责人又

带队来我们车间走访，不仅关心生产进

度，还主动询问融资需求。”10 月 29 日，

湖南富兰地工具股份有限公司融资负

责人陈兰香告诉记者，“自从我们响应

邵商回归号召迁回邵阳，农行总是在最

需要的时候提供支持，如同‘及时雨’般

暖心。”

这份暖心服务，并非孤例。自“行长

走市县·金融送解优”行动开展以来，中

国农业银行邵阳分行（以下简称农行邵

阳分行）累计走访地方政府、产业园区、

重点企业及重点项目 150 次，为企业发

展提供金融支持 119.94亿元。

数字背后，不仅是该行服务实体经

济的坚定决心，更是银企携手、双向奔

赴的最好见证。

●主动服务：变“企业找”为

“送上门”

金融“送解优”（送政策、解难题、优

服务），前提在“送”。农行邵阳分行以

“主动下沉、精准滴灌”为抓手，推动专

业团队走进厂房车间，让金融服务在企

业最需要的时候触手可及。

“厂房建设、设备采购需要大量资

金投入。农行邵阳分行是我们返乡发展

时第一家主动上门送服务的银行。”陈

兰香说，该行快速审批发放上亿元贷

款，“审批快、放款快，这笔资金让我们

顺利完成了基础建设”。

如今，富兰地工具每日可生产刀具

4 万支，生产效率持续提升。“从厂房建

设到设备采购，农行用全方位的金融服

务，陪伴企业从一片平地发展到现代化

厂房。”陈兰香说。

同样感受到农行贴心服务的还有湖

南东亿电气股份有限公司。作为打火机

行业龙头企业，该公司也曾因资金回笼

周期长，在发展期遭遇“成长的烦恼”。

“当时公司开始开展外贸业务，我

们急需外贸周转资金，农行第一时间提

供了专业方案。”该公司融资经理李涛

介绍，合作以来，农行从传统信贷到创

新产品，始终与企业同频共振，双方合

作更是日益深化。

●创新“解优”：变“束手束脚”

为“放开手脚”

金融“送解优”，关键在“解”。面对

不同企业的差异化需求，农行邵阳分

行不断创新服务模式，破解融资难题。

今年，该行创新推出知识产权质押

贷款，为东亿电气增量授信5000万元。这

也是该行首例纯知识产权专利权质押融

资。这笔贷款打破了传统不动产抵押的

限制，为企业开辟了新的融资渠道。

创新不止于此。东亿电气打火机生产

的完整产业链上，一家家上游小微企业专

注于各自的细分领域。它们生产的看似微

小的零部件，最终汇聚成东亿电气走向全

球市场的产品。农行邵阳分行敏锐地捕捉

到产业链上的这一特点，创新推出针对这

些上游企业的专属融资方案，帮助东亿电

气的供应商快速获得资金。

目前，该行已为东亿电气上游 12 家

供应商提供融资支持，累计授信额度

2.46 亿元。“我们上游有大量本土小微企

业，资金链打通后，整个产业链都被激

活了。”李涛补充道，“农行的这项服务

在上游企业中收获了不少好评。”

“我们资金回笼周期通常需要 4 个

月，农行的持续支持让我们从过去的‘束

手束脚’发展到如今的‘放开手脚’。”李

涛说，“目前公司订单量较12年前增长十

余倍，这份成绩离不开农行对产业链的

整体培育。”

●暖心相伴：变“任务指标”为

“初心使命”

金融“送解优”，落脚点始终在践行“金

融为民”的初心使命上。农行邵阳分行始终

坚守这一初心使命，将服务从一项项工作

任务，升华为一份为民服务的真挚初心。

“除了资金支持，更让人感动的是

农 行 的 服 务 温 度 。”李 涛 说 ，主 管 行

长、客户经理团队每月都会上门走访，

“我们完全可以把企业的‘后顾之忧’

说出来，农行总会想办法解决”。这种

“伙伴式”的服务关系，让银企合作更

加紧密。

“每月定期走访、量身定制方案、及时

解决需求，农行用专业且贴心的服务充分

赢得了我们的信任。”陈兰香的这番话，再

次道出了众多邵阳企业共同的心声。

这份来之不易的信任，不仅源于农

行邵阳分行对企业的精准扶持，更体现

在其将“金融为民”的初心延伸至全市

经济社会发展的更多领域。

在服务产业发展的同时，该行积极担

当社会责任，将金融活水引向绿色转型和

民生改善的沃土：大力支持新能源汽车基

础设施建设，为充电桩项目提供信贷支

持；在养老服务领域，创新推出全省首笔

养老项目贷款，为邵东市城区综合养老服

务中心投放资金，助力民生事业提质增效

……一系列扎实的举措，彰显了国有大行

服务地方发展的责任担当。

从重大项目到民生工程，从产业园区

到小微企业，农行邵阳分行用一次次实地

走访传递金融温度，以一项项精准服务纾

解发展难题。这份用脚步丈量出的真情、

以专业送达的实效，正为邵阳经济社会高

质量发展注入源源不断的金融动能。

车间里问需 链条上赋能
——“行长走市县·金融送解优”行动巡礼之中国农业银行邵阳分行篇

邵阳日报记者 王秀丽 通讯员 曾俊

中国农业银行邵阳分行工作人员入企走访，深入了解企业生产经营情况及金

融服务需求。

邵阳日报讯（记者 刘波 通
讯员 肖双嘉）“作为初创企业负责

人，绝不能‘走一步看一步’，必须明

确企业定位与主业方向，精准把握

市场和细分赛道……”11 月 5 日上

午，来自长沙一太创新方法科技有

限公司的专家程功，面向我市 25 家

大学生初创企业的负责人，深入解

读国家政策、分享实战经验，帮助创

业者系统提升企业管理能力，走稳

“专精特新”发展之路。

当天，由省工业和信息化厅主

办的 2025 年大学生初创企业专精特

新发展公益巡诊活动走进邵阳。活

动中，专家团队围绕融资促进、财税

管理、知识产权、市场开拓与成果转

化等关键环节，为企业提供精准答

疑和专项指导。我市部分创业成功

的代表也应邀现身说法，分享成长

经验，为初创企业提供有益借鉴。专

家还深入多家大学生初创企业开展

实地走访，系统诊断发展现状，针对

瓶颈问题提出个性化建议，助力企

业突破发展瓶颈。

大学生初创企业是中小企业群

体中最具活力的部分。近年来，我市

高度重视大学生创新创业工作，先

后出台《邵阳市支持大学生创业的

若干措施》等一系列政策，设立大学

生创业投资基金，推进孵化基地标

准化建设，实施“邵商+”护航计划，

推动创业服务精准落地、惠企政策

直达快享。

近年来，我市在梯度培育优质

中小企业方面成效显著。截至目前，

全市共培育中小微企业 13.45 万家、

规模以上工业企业 1844 家，数量居

全省第五，其中，培育国家级专精特

新“小巨人”企业 16 家、省级专精特

新中小企业 382 家，省级中小企业特

色产业集群数量位列全省第一。这

一系列成果，为大学生初创企业融

入本地产业生态、实现“专精特新”

发展奠定了坚实基础。

市工业和信息化局相关负责人

表示，下一步，工信部门将继续当好

大学生初创企业的“娘家人”，持续优

化中小企业发展环境，深化“送解优”

服务，推动各项政策应享尽享，滋养

更多“金种子”企业在邵阳茁壮成长。

  2025 年大学生初创企业专精特新发展公益

巡诊活动走进邵阳

精准滴灌滋养“金种子”

近日，浙江瑞安一口“服役”30

年的铁锅意外走红网络。消费者陈

女士因其不粘不锈、经久耐用的特

质发布短视频全网寻找生产厂家。

网友顺着线索找到该厂家，却得知

这款铁锅因利润空间太低已停产

多年。随后，瑞安市市场监督管理

局迅速介入，表示将帮扶企业重启

生产、做大做强。

这口从市井灶台跃入公众视

野的寻常铁锅，不仅意外实现个体

走红，更成为区域产业发展的新契

机。而这背后“炖煮”的，是大众对

高品质生活的期待，更是对政府精

准服务、顺势而为的深切期许。

一口锅的走红，折射出消费市场

的深层脉动。在商品更新换代日益频

繁、营销概念层出不穷的今天，一口

朴实无华却经久耐用的铁锅能够脱

颖而出，并非偶然。它触动了消费者

心中对品质的渴望，是对“快消文化”

的一种理性回调。人们追捧的除了锅

具本身，更是其承载的对抗浮躁、回

归本真的生活态度。这提醒市场主

体，无论商业模式如何变迁，过硬的

质量和口碑永远是立身之本。

市场监管部门的主动作为，彰

显有效市场与有为政府的良性互

动。面对网络流量带来的意外机

遇，瑞安市市场监管局迅速表态帮

扶，展现出敏锐的产业嗅觉和积极

的服务意识。从发现问题到主动介

入，这种“趁热打铁”式的响应，是

将“网红”流量转化为“长红”产业

能量的关键一步。政府的角色，正

是在市场信号闪现时，及时点亮

“路灯”、疏通“渠道”，通过标准制

定、品牌培育、产业链整合等举措，

将个体的“爆红”转化为区域特色

经济的“集体红利”，让“偶然”成为

“必然”发展的契机。

帮扶“铁锅”做大做强，更需沉

心静气的长远规划。首先，企业应

坚守质量生命线，避免因追求规模

扩张而牺牲品质，防止产品在产业

化中迷失本色。其次，企业更需深

挖价值内涵，将传统工艺与现代审

美、智能制造相结合，推出多元化、

个性化产品。更重要的是，政府部

门可以此事件为契机，借势发力，

培育更多这样“看不见”却至关重

要的基础产业、优质产品，推动制

造业向高端化、智能化、绿色化迈

进，夯实实体经济的根基。

民之所望，政之所向；市场所

趋，人财汇聚。一口铁锅，“重”在它

关乎一日三餐的人间烟火，也映照

一方经济的发展活力。唯有敏锐捕

捉民生需求的变化，尊重市场规

律，精准施策，才能让更多“一口好

锅”的故事在高质量发展的大潮中

不断涌现，真正“炖”出经济发展的

韧性与民生幸福的温度。

让一口好锅“炖”出发展韧劲
李熹珩

11 月 5 日，位于洞口县花古街道的湖南卓诺科技有限公司智能化

生产线，工人在赶制订单产品。近年来，该县注重引导民营企业进行科

技创新和产品转型升级，培育了一大批新材料研发、机械制造等领域

的民营企业，促进民营经济健康发展。 滕治中 尹邦勇 摄影报道


