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5月30日上午，武冈乾道
大院的业主们迎来了美好的提
前收房时刻，业主们共聚该项
目，交房仪式在售楼大厅如期
举行。来自该小区的业主按捺
不住激动的心情，一早来到现
场办理交房手续。业主们手拿
着新房钥匙难掩心中喜悦。

4月30日，隆回乾道大院
交付。6月30日，市区乾道·明
德院、乾道·魏源壹号院、乾道·
江山映月项目同日交付。业主
们有了自己期盼的美好家。

上半年，乾道地产成功交
付了5个项目。该公司以一次
次的保质交付，不断兑现着满
足业主美好家的承诺，已共计
交付3183套住宅，总面积超过
45万平方米，其中4个批次的
产品是提前交付。乾道地产以
其卓越的交付成绩单彰显了
企业的实力，提振了市场信心。

按时按质保交付：
匠心筑家守诚信

自实施“保交楼”政策稳
定房地产市场以来，各大房企
纷纷响应。一场上下齐动的

“保交楼”战役在我市打响，其
中涌现出了一批公司实力、经
营能力、生产能力、抗风险能
力、社会责任感比较突出的企
业，为“稳预期、稳楼市、稳交
付”作出了突出贡献。

乾道·江山映月项目自开
建以来，充分发扬铁军精神，以
交房为重要节点，全程把控“安
全、质量、进度、环保、廉洁”关，
提前统筹施工进度，压实责任、
明确节点，全体员工挂图作战，
抓安全、保质量、抢工期，项目
现场每天召开碰头会，根据实
时情况及时调整施工计划，就
地解决施工过程中出现的问
题，有序推进各阶段工作，严格
执行交付标准，切实做到工程
进度与建筑品质齐头并进。经
过不懈努力，项目于6月顺利
完成竣工验收，为提前6个月
交房打下了坚实基础。

“按时按质兑现交付承

诺”已成为乾道地产健康发展
的“自觉”，乾道地产各项目部
认为，高质量交付是民生大事，
既是对客户的承诺，也是企业
的初心与使命。在房地产行业
大变局背景下，“高质量交付
力”正成为最能检验房企自身
是否稳健经营的关键指标。

交付，是美好生活的开
始，是兑现未来美好生活承诺
的崭新起点。历经岁月沉淀，
与时光的匠心打磨，乾道地产
凭着深耕城市品质人居的情
怀，将美好生活的热忱和期许
浸入城市肌理，为城市的发展
与建设作出了积极的贡献。

面对市场的波动，乾道地
产沉着应对，始终把业主的利
益放在首位，专注于产品力与
服务力的革新与提升。对市场
趋势的敏锐洞察和前瞻性战
略布局，让乾道地产不断推陈
出新，以满足不同客户群的需
求，为广大市民提供更优质的
居住环境。

“不花钱，不可能有好效
果。”乾道地产董事长姚柱碑如
是说，乾道地产的好品质是

“砸”出来的。效果不好，推倒重
来，细节不到位，砸掉重做。这
一“砸”，砸的是真金白银，是对
细节的极致追求，是对瑕疵的
零容忍。每一块砖瓦、每一棵
树，都彰显了乾道地产的自觉
——为给业主早日打造一个
温馨舒适、品质卓越的家。

坚持长期主义：稳健
前行践初心

在房地产开发这条赛道
上，乾道地产始终秉承长期主
义的发展理念，坚持赛“长
跑”，拼“耐力”，不刻意追求

“大”，但执着地追求“强”。一
路稳扎稳打，以稳健的步伐和
坚定的决心，为客户带来值得
信赖的产品。

在乾道地产董事长姚柱
碑看来：一家企业要想走得长
远，必须坚持长期主义，做时间
的朋友，懂得延迟回报，坚持自

己的本心，才能真正得到市场
的认可。长期以来，乾道地产不
盲目追求短期利益，而是着眼
于长远规划和可持续发展。在
项目开发中，注重品质的积累
与提升，不因一时之利而降低
标准。面对市场波动，保持战略
定力，不随波逐流。

品质与服务是乾道产品
力实现长期稳健发展的生命
线。乾道地产已经将其提升到
事关乾道生存与发展的战略高
度，视其为生存与发展的基石。
为此，乾道地产去年特别成立
了“品质与服务战略中心”，这
体现了乾道地产对项目品质提
升和服务优化的坚定决心。中
心团队对已交付项目进行深入
细致评估和分析，从建筑的施
工品质到设施设备的运行状
况，从小区环境的美观度到物
业服务的满意度，每一个细节

都在他们的考量范围之内。
乾道地产众多项目已形

成较为完善的保交付体系，项
目通过加强过程管理，从风险
管控、品质标准、过程管控、业
主对接、服务跟进等多个维度，
形成了一套覆盖交付前、中、后
全周期的标准化运作流程。加
速推进项目建设，提高交付效
率，不仅是企业社会责任感的
体现，也是立足长期主义发展
的需要，有助于提振市场信心，
加快市场预期回升企稳。

乾道地产持续提升交付
品质，按照为市民提供城市美
好产品和服务的要求，结合城
市规划、商业网点规划、住房
规划等，优化产业功能分区定
位，形成梯次型、品质化住房
项目结构，着力提升我市居住
品质和人居环境，推进房地产
市场高质量发展。

当下，随着人们生活水平的
提高以及消费观念的改变，家居
消费明显升级，由实木板和环保
木质材料组合而成、内部填充环
保材料的优质实木衣柜逐渐成
为市场新宠。

索菲亚衣柜在技术上拥有
世界一流品质，产品外观上更是
融入艺术化内容，其独特造型设
计和实用性完美结合，让客户享
受品质品牌品位的美好。品牌发
展至今，索菲亚已获得“中国消费
者品牌榜之卓越品牌”“中国家装
最具影响力品牌”等多个荣誉称
号。该品牌在我市市区的经营企
业——索菲亚邵阳专营店，连续
多年获得省、市“重合同守信用单
位”等多个荣誉称号。

实木衣柜需注重质量、服务

整体衣柜完全根据客户家
里尺寸以及个人喜好进行设计，
全部工业化生产，产品有很多优
点，从五金到木材、面板等有统
一的品牌，统一的原材料，统一
拼装完成，工艺水平和环保指标
均高于国家统一标准，品质规格
有保证，可以规避现场作业给家
庭装修带来的污染，满足客户需
求，体现个性与时尚，被越来越
多的消费者认可和喜爱。

索菲亚邵阳专营店总经理
介绍，索菲亚除了定制整体衣柜
外，还涵盖家居生活中所有家具
用品，比如卧室中的床、床头柜、
梳妆台，书房里的书柜、电脑桌，
客厅中的电视柜都有，整体衣柜
只是所有能够定制的家具中的
一个代表。

产品质量是品牌发展的基
石，整体衣柜质量与消费者的生
活密切相关，严把产品质量关至
关重要。同时环保，美观，做工质
量、设计理念，同样很关键。一直
以来，该专营店非常注重员工服
务质量意识培养，其经营的整体
衣柜得到了我市消费者青睐。

“记得刚开始经营的时候，
很多人提起索菲亚，都说东西很
好但是价格太贵。我们进一步
在提高质量上下功夫，并没有跟
着降价，”谈起质量保障，索菲亚
邵阳专营店负责人感悟深刻：从
长远来看，降价降品质不但不是
为消费者着想，而是伤害消费
者。材料成本定位高，消费者才

能够得到更优质的产品。正因
如此，在邵阳，索菲亚拥有一批
忠实“粉丝”。

为顾客提供优质服务，在美
化经营环境上求突破。该专营
店开展营业人员服务技能培训
活动、环境卫生综合整治活动和
服务承诺活动，为消费者提供便
利、舒心的购物环境，确保所供
应商品质优价廉、服务到家，严
格把控实木衣柜质量，从产品设
计、原材料选择、工艺加工，到安
装检验、售后服务，让每一道环
节、每一个产品都能够满足消费
者预期。

诚信经营至关重要

市场上有时出现冒充实木
衣柜的产品，对此该负责人认为，
实木衣柜行业需要规范发展，实
木衣柜企业要从自身做起，诚信
经营，增强企业本身的品牌实
力。诚信是企业的道德标准，也
是企业的脸面，企业诚信，也就能
更好地走在行业前面。

产品为基，服务致胜。整体
衣柜想要做好服务，既需要专业
的能力，也需要真诚的态度。索
菲亚邵阳专营店不断提升产品
质量和服务水平，加强员工诚实
守信职业道德教育，建立健全各
项规章制度，开展“明码标价”

“价格信得过”等活动，倡导诚实
守信依法经营。

“现在专营店有40多人，基
本是以 90 后为主的新生代群
体，这一代人有自己独立的审
美，对潮流和时尚的感知能力敏
锐，设计表现力更有个性，更善
于用互联网新工具与顾客互
动。索菲亚善于整合这一代人
的优势，构筑一个执行有力、快
乐工作的年轻团队。”该专营店
负责人说。

以人为本，创造价值，回归
价值，这是索菲亚能够在变化的
市场中不随波逐流、十八年如一
日价值坚守的原因。该专营店
负责人表示，“现在整体衣柜行
业发展迅速，所以我们加强产品
研发，注重品质，追求完美，提升
员工服务意识，通过诚信经营，
从品牌、服务、产品等维度直连
消费者，为消费者提供优质的产
品、便捷的渠道和贴心的服务，
让美好生活人人可享。”

家居消费升级 定制衣柜流行
邵阳日报记者 朱大建

邵阳日报讯 （记者 朱大
建） 7月2日，记者在大祥区桃
花新城佳源·城南印象项目建
设工地看到，工地围挡规范整
齐，内部整洁有序，喷淋系统正
在喷洒水雾降尘降温，施工车
辆冲洗设备等配套设施一应俱
全，建设者正加紧施工，抢抓工
程建设进度。

施工现场，矗立在工地上的
塔吊机铁臂挥舞，运输车辆往来
穿梭。该项目开发企业、邵阳市
恒昇城建开发有限公司董事、总
经理正在督促项目建设进度。

“项目复工以来，我们结合
天气情况科学组织施工，实时调
整作业时间，加快施工赶进度，
确保项目1号栋、2号栋于8月10
日前封顶，项目 3 号栋于 9 月

10日前封顶。”项目负责人介绍。
据了解，该项目总投资 23

亿余元，项目位于大祥区的核心
位置，总面积共计14.6公顷，总
建筑面积66万平方米。该地块
紧邻高铁南站，体育中心近在咫
尺，交通便利。于 2020 年开工
建设，主要为 116 至 183 平方米
纯板式住区，2梯2户，项目规划
1000 米香榭丽舍风情商业街，
约 4000 平方米犀牛望月广场、
约1000平方米悦犀书吧。在规
划设计中，该项目汲取了人文、
文化、社会、经济等诸多元素，精
心打造一座集生活、学习、休闲、
购物、娱乐、办公于一体的城市
新名片。目前，项目1号栋、2号
栋已建设到主体22层，项目3号
栋已建设到主体18层。

佳源·城南印象项目加快建设

邵阳日报讯 （记者 朱大建 通
讯员 杨怡德） 6月30日，在双清区盛
阳·麒麟荟项目工地现场，塔吊林立，机
器轰鸣，该项目入选我市房地产融资协
调机制第一批“白名单”后，如今正加速
推进。

今年以来，随着房地产融资协调机
制的推进，国家金融监督管理总局邵阳
监管分局高度重视，会同市住建局按照

“先建立，后完善”“先运转，后分工”原
则，在原有的房地产市场会商协调工作
机制下，建立市级房地产融资协调机制，
推动县市区快速建立房地产融资协调机
制并高效运转。

自我市房地产融资协调机制建立以
来，该分局成立工作专班和领导小组，对
我市房地产融资协调机制和保交房工作
多次进行专题研究、专题部署、专题调

度，加强统筹推动、有效对接推送项目，
形成“日监测、周调度、月通报”的监测机
制，及时掌握银行机构与房地产开发企
业对接落地情况，将银行机构执行房地
产融资政策情况纳入现场检查重点工
作，及时开展督查检查。会商解决各项目
推进过程中的堵点难点，协调住建部门、
银行机构，及时传导政策要求，推动工作
落实快、问题解决快。会同市住建局组织
全市房地产市场产融对接会，推动银企
良性互动，助力房地产业高质量发展。

该分局大力推动城市房地产融资协
调机制落地见效，宣传指导各地开展融
资需求摸排和报送工作，实地走访调研
80多个项目，协调解决房地产企业融资
中存在的具体困难和问题，指导金融机
构重点支持在建已售未交付的住宅项目
建设，切实做好保交房工作。该局建立推

送、授信、放款全流程跟踪监测机制，推
动银行机构实现“快审快放”。指导银行
机构对符合授信要求的项目建立绿色通
道，落实尽职免责要求，加快贷款发放。

该分局督促银行机构建立“绿色通
道”，原则上要在收到“白名单”的半个月
内完成贷款评审，对暂时无法贷款的项
目及时反馈原因，对于遇到的堵点卡点
问题，组织相关部门、金融机构、房地产
企业加强沟通协商解决，做到“白名单”
应进尽进。目前，我市已推送三批“白名
单”共38个项目，全力破解房地产融资
难题，增强房地产市场信心。截至目前，
已发放贷款3.8亿元。

“这 38 个‘白名单’推送项目，都是
民企控股项目，充分体现一视同仁满足
不同所有制房地产企业的合理融资需
求。”该分局相关负责人介绍。

推进房地产融资协调机制高效运转

品质交房释初品质交房释初心心
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▲▲6月30日，乾道江山印月项目置业顾问陪同业主看房。

▲▲6月30日，乾道江山印月项目置业顾问正在为业主办
理交付手续。

▲▲55月月3030日日，，乾道魏源壹号院项目园林景观乾道魏源壹号院项目园林景观。。


